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Im bayerischen Frasdorf haben die Briider Unger den grofdten Weinkeller
Deutschlands gebaut. Im Interview erklart Michael Unger die Aussichten von
Wein-Investments und welche Folgen der Brexit auf den Handel hat.

Unger Weine

Vor 23 Jahren haben die Brider Wulf (I.) und Michael Unger das Unternehmen Unger Weine
gegrundet, das zu fuhrenden Handlern von feinen, investmentfahigen Weinen in Deutschland zahlt.

Sie verfiigen iiber kein Ladengeschdft mit Offnungszeiten und einen gedruckten Prospekt bieten die
Gebriider Unger schon seit mehreren Jahren nicht mehr an. Dennoch zdhlen Michael und Wulf Unger mit
ihrem Unternehmen zu den Top-Hdindlern von Spitzenweinen. Die beiden Seiteneinsteiger aus der
Automobil- und der Finanzbranche haben Unger Weine 1993 gegriindet und in der bayerischen
Gemeinde Frasdorf kontinuierlich ausgebaut. Ihre Veranstaltungen sind ungewohnlich - wie zum Beispiel
2008 die erste ,,Penfolds Wine Clinic“ auf dem europdischen Festland ein, bei der Kunden ihren
australischen Spitzenwein neu verkorken lassen konnten. Und sie bieten ihren Kunden den personlichen
Zugang zu den Top-Produzenten weltweit. Ihr neuester Coup: Der Bau eines 1000 Quadratmeter grofien
Kellers, in dem Weinliebhaber ihre edlen Tropfen lagern konnen. Das Interview entstand wihrend eines
Besuchs bei Michael Unger in Frasdorf.

Hallo Herr Unger, wie sind Sie auf die Idee gekommen, solch einen grof3en Weinkeller zu
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bauen?
Weil Kundenbindung fiir uns ein wichtiges Thema ist. Kunden wollten oftmals Wein nur dann bei
uns kaufen, wenn wir diesen gleichzeitig hitten einlagern konnen. Das konnten wir bislang nicht,
unter anderem auch aus versicherungsrechtlichen Griinden. Wir hatten uns dann zunéchst fiir den
Bau eines Weinlagers nur fiir Kunden entschieden. Spiter sind wir zum Entschluss gekommen, auch
anderen Weinliebhabern, also Nichtkunden, eine optimale Lagermoglichkeit zu bieten.

Lagern Sie auch die Weine ihres Unternehmens dort?

Nein, die Keller fiir Unger-Flaschen sind separat. In dem neu gebauten Keller ist Platz fiir 60.000
Kisten, derzeit lagern wir rund 1000. Wenn man die Werte in beiden Lagerstétten sieht, dann lagern
dort wohl groflere Werte als in den meisten Banken.

Unger Keller

Temperatur von zwolf Grad, 75 Prozent Luftfeuchtigkeit und minimale Luftbewegungen: Das zeichnet
den Unger Keller zur Lagerung von Weine aus. Ingesamt ist dort Platz fiir 60.000 Kisten.

Sie werben in ihrem Prospekt damit, dass die Lagerung in ihrem Keller kostengiinstiger als
in einem Kundenkeller sei. Wie wiirden Sie das einem Weinliebhaber angesichts einer
Mindestlagergebiihr von 50 Euro fiir sechs Monate plus Versicherung und
Bearbeitungsgebiihr erkldaren?

Das hingt mit der Art der Lagerung zusammen. Wein soll man langfristig nicht {iber 15-17 Grad
lagern. Wenn uns beispielsweise Sammlungen von privaten Weinliebhabern angeboten werden,
fragen wir zuerst grundsatzlich nach der Qualitdt der Lagerung. Die Antwort lautet dann fast immer:
»perfekte Lagerung“. Wir fahren dann mit unseren Messgerdten zum Weinliebhaber und stellen
meist fest, dass das nicht stimmt. Es gibt keinen privaten, nicht klimatisierten Keller, der so etwas
bieten kann. In einem normalen Haushaltskeller haben Sie im Sommer immer 20 Grad und mehr.
Und einen speziellen Keller bauen und betreiben kostet sehr viel mehr Geld, als bei uns zu lagern.

Und wenn man entsprechende Lagermoglichkeiten auflerhalb des Hauses oder innerhalb
des Kellers schafft?

Da haben Sie zusitzlich das Problem, dass der Platz limitiert ist. Die Erfahrung zeigt: Man lagert
langfristig immer mehr Wein als eigentlich geplant war. Und wohin dann mit den Weinen?

Das Problem kenne ich aus eigener Erfahrung....
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Es ist ein Standardthema bei jeder Familie. Bei uns ist es so, je mehr sie lagern, desto glinstiger wird
es. Weinliebhaber sollten vor allem das Thema Sicherheit nicht vergessen. Da sind wir auf extrem
hohem Niveau. Niemand verfiigt zu Hause iiber solch einen Sicherheitslevel wie wir. Stellen Sie sich

vor, Sie fahren in den Urlaub und jemand raumt den Weinkeller leer.

Aber den kann man doch versichern...

Wenn Sie ihren Weinkeller iiber eine Hausratversicherung absichern wollen, kostet das deutlich
mebhr als bei uns. Meiner Einschitzung nach sind die meisten deutlich unterversichert. Und man
realisiert doch letztendlich gar nicht, wieviel Weine man {iber die Jahre gekauft hat. Zudem
verlieren Sie Weine, an denen Thr Herz hdngt, die durch Geld alleine nicht wiederzubeschaffen sind.
Da hilft Thnen die beste Versicherung nichts.

Das Problem kenne ich auch, dass man zuviele Weine kauft...

In der Summe ist das Handling einfacher. Ein weiterer Vorteil: Wenn man sein Hobby von heute auf
morgen beenden will oder muss, ist das mit der Lagerung bei uns kein Problem. Anders wenn man
einen tollen Weinkeller zuhause gebaut hat.

So etwas gibt es, dass Leute plotzlich von Wein nichts mehr wissen wollen?

Ja, es gibt kurioserweise Weinliebhaber, die von heute auf morgen ihr Hobby aufgeben. Das erleben
wir immer wieder. Manchmal spielen auch gesundheitliche oder andere Griinde eine Rolle. Was wir
ganz oft erleben: Kunden schichten um. Die wollen keine Weine mehr aus Bordeaux und Italien,
sondern nur noch aus Burgund trinken oder nur noch Weif3weine anstatt Rotweine. Der Anteil
beispielsweise von Weifdweinen und Champagner steigt kontinuierlich.

Wenn ich mir den Prospekt fiir Ihren Keller anschaue: Bankgleicher Sicherheitsstandard,
kein Name auf den falschungssicheren Etiketten, anonymes Be- und Entladen usw. Da
kommt sofort der Gedanke an ein Schweizer Nummernkonto auf...

Wir haben Liebhaber, da sollen es die Kinder oder die Ehefrau nicht wissen, dass er so viele teure
Weine gekauft hat. Auch andere Lagerkunden, die den Keller besichtigen, oder dort einlagern,
miissen nicht wissen, wer was in welchem Umfang lagert.

DIE TEUERSTEN WEINE
Rang 10

Weingut Lafite (Bordeaux), Lafite 1825 (Rotwein), 17.676,82 €, Quelle: Wine-Stocks, nur 0,75 | Flaschen.

Rang 9

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1929 (WeiRwein), 22.704,00 €, Quelle: Wine-Stocks, nur 0,75 | Flaschen.

Rang 8

Weingut Domaine de la Romanee Conti, Romanee Conti 1926 (Rotwein), 23.275,20 €

Rang 7

Weingut Sine Qua Non (Kalifornien), Queen of Hearts 1995 (Rotwein), 27.123,59 €

Rang 6
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Weingut Jayer-Henri (Burgund), Richebourg 1959 (Rotwein), 28.750,00 €

Rang 5

Weingut Domaine de la Romanee Conti, Romanee Conti 1945 (Rotwein), 30.892,65 €

Rang 4

Weingut Penfolds (Australien), Bin 1 1951 (Rotwein), 30.892,65 €

Rang 3

Weingut Jura No Name (Jura), Vin Jaune 1774, (Weifwein), 33.300,00 €

Rang 2

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1784 (WeiRwein), 43.947,00 €

Rang 1

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1811 (WeiRwein), 70.888,00 €

Die Lagerung geht ohne jede Nachfrage iiber die Biihne?

Wir lassen uns vertraglich explizit zusichern, dass der Kunde rechtméfRiger Eigentiimer der Weine
ist. Es konnte ja auch gestohlene Ware sein. Wir wissen aber generell, welche Weine der Kunde
exakt bei uns liegen hat. Und wenn uns der Kunde legitimiert und interessiert ist, arbeiten wir mit
den Weinen.

Was meinen Sie mit ,,arbeiten*?

Wenn zum Beispiel eine Nachfrage aus Amerika oder Asien nach einer Kiste 2010er Chateau
Margaux kommt, dann wissen wir: Fiinf Kunden von uns haben diesen Wein eingelagert und
sprechen diese an. Wir nehmen eine kleine Marge, die Hohe wissen wir noch nicht genau, und
verkaufen dann den Wein fiir den Kunden. Das wird seit langem schon so in England praktiziert.

Bestehen Ihre Kunden eigentlich auf dieser Anonymitiit, die Sie ihnen auch in Ihrem Keller-
Prospekt zusichern?

Wir treten werblich kaum nach aufden auf. Das schitzen unsere Kunden. Ich kann mich noch an
eine Jahrgangsverkostung von 25 Jahrgangen Petrus im Jahr 2008 erinnern, kurz nach der Pleite der
US-Investmentbank Lehman. Die Veranstaltung kostete einige Tausend Euro. Da haben uns Kunden
gesagt: Wenn ein Bild von dieser Verkostung mit mir veroffentlicht wird, wéire das ein erhebliches
Problem.

Nimmt die Nachfrage nach Wein als Investments zu?
Ja, die Nachfrage steigt deutlich. Die Kunden fragen natiirlich gleich konkret. Welche Weine soll ich
kaufen? Welche Rendite kann ich erzielen?

Und was antworten Sie?

Was ist dabei das ,,Worst-Case“-Szenario? Sie bleiben auf dem Wein sitzen und miissen ihn selber
trinken. Deswegen geben wir auch nur folgende Empfehlung: Kaufe nur den Wein, den Du spéter
auch trinken mochtest. Einen Totalausfall wie bei Hoch-Risikoanlagen gibt es beim Wein-Investment
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nicht.

Sie dufiern sich nicht zur moglichen Rendite?

Wir sprechen gegentiber unserem Kunden von einem Werterhalt. Wenn er sein Geld zur Bank
bringt, muss er mittlerweile in einigen Fillen schon dafiir Geld zahlen. Wir empfehlen unseren
Kunden, das Thema trotzdem verniinftig und besonnen anzugehen.

Das hief3e...

Beispielsweise Weine vom aktuellen Jahrgang 2015 zu subskribieren, also jetzt zu kaufen und zwei
Jahre spiter einzulagern. Dieses Vorgehen ist bei Bordeaux-Weinen iiblich. Wenn Sie Weine aus
diesem Jahrgang bestellen, machen Sie bei vielen Weinen nichts falsch. Fiir uns war das 2015er-
Subskriptionsgeschift sensationell, der beste Primeur-Jahrgang in unserer 25-jahrigen Geschichte
tiberhaupt.

Besser noch als die legendiren Jahrginge 2009 und 2010, als die Preise fiir manche Weine
aus dem Bordeaux regelrecht explodiert sind?

Der Umsatz war 2010 etwas hoher, weil einige Weine auch iiberteuert waren. Das war leider nicht
nachhaltig. Vom Jahrgang 2015 haben wir bei der Subskription deutlich mehr Flaschenvolumen
verkauft.

Aber lohnt sich denn Wein als Investment - angesichts der Kosten fiir Lagerung und der
Gebiihren bei einem anschlief3enden Wiederverkauf?

Wein ist nicht etwas, was man in diesem Jahr kaufen und ein Jahr spéter verkaufen kann. Wein muss
man ldngerfristig halten, nur dann macht es Sinn. Ich stelle mir vor: Jemand hat ein
Investmentportfolio und entscheidet, einen gewissen Prozentsatz in Wein anzulegen. Nur und
ausschliefdlich in Wein zu investieren wiirde ich nicht empfehlen.

DIE TEUERSTEN WEINE, TEIL 2
Rang 20

Weingut Krug (Champagne), Collection 1928 (Champagner), 14.664,00 €, Quelle: Wine-Stocks, nur 0,75 | Flaschen.

Rang 19

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1847 (Weillwein), 14.910,00 €

Rang 18

Weingut Roumier Georges (Burgund), Bonnes Mares 1923 (Rotwein), 14.995,11 €

Rang 17

Weingut Domaine de la Romanee Conti, Romanee Conti 1911 (Rotwein), 15.152,96 €

Rang 16

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1816 (Weillwein), 15.682,00 €

Rang 15

Weingut D'Yquem (Burgund), D'Yquem 1831 (Weillwein), 15.904,00 €
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Rang 14

Weingut Lafite (Bordeaux), Lafite 1811 (Rotwein), 15.909,14 €

Rang 13

(Weingut Domaine de la Romanee Conti (Burgund), Romanee Conti 1919 (Rotwein), 17.068,48 €

Rang 12

(Weingut Domaine de la Romanee Conti (Burgund), Romanee Conti 1923 (Rotwein), 17.068,48 €

Rang 11

Weingut D'Yquem (Bordeaux), D'Yquem 1871 (Weillwein), 17.529,67 €

Warum sollen denn die Preise iiberhaupt steigen?

Wein ist ein Konsumgut. Weil es getrunken wird, wird die Zahl der Flaschen stindig geringer. Die
Nachfrage nach Weinen aus den klassischen Anbaugebieten ist nach wie vor hoch, Bordeaux steht
da mit Abstand an erster Stelle.

Warum sind zuletzt die Preise fiir Bordeaux-Weine wieder angezogen?

Die Weinbranche wurde zuletzt durch das Brexit-Votum hart getroffen. In Grof3britannien lagern
sehr hohe Volumina edler Weine. Durch den Verfall des Pfundes konnten die Briten diese Tropfen
deutlich glinstiger anbieten, da konnten die Euro-Lander nicht mehr mithalten. Diese Situation
dauert aber nur so lange, bis die Briten wieder nachkaufen miissen. Und irgendwann miissen sie
nachkaufen. Das wird spitestens mit dem Bordeaux-Jahrgang 2016 der Fall sein. Dann haben die
Briten den Nachteil des schwachen Pfundkurses gegeniiber dem Euro.

Sind denn solche Schwankungen iiblich?

Die Entwicklung der Weinpreise verlduft wellenformig, im Sommer sind die Preise tendenziell tiefer
als im Winter. Und die Preise sind natiirlich auch immer konjunkturabhéngig. Ich kann mich noch
an das 9/11-Attentat erinnern, nach dem Anschlag in New York war der Weinmarkt wochenlang tot.
Oder wie nach dem Konkurs von Lehman Brothers. Russland zum Beispiel war friiher ein starker
Markt fiir Premium-Champagner, auch das hat sich extrem relativiert.

Existiert denn der Markt in Asien noch?

Ja, aber in anderer Form. Noch unter der Vorgingerregierung in China konnte man Lafite-Weine aus
dem Bordeaux zu jedem Preis verkaufen, jeden Jahrgang, egal wie die Qualit4t war. Diesen Markt
gibt es in dieser Form nicht mehr. Zum einen hat sich auch dort eine Kennerschaft entwickelt, die
nach Preis/Leistung kauft, zum anderen wurde Weine haufig als Geschenk fiir Geschéftspartner
benutzt. Das ist so nicht mehr der Fall. Der Weinmarkt ist genauso anfillig wie jeder andere Markt
auch und sehr volatil.
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